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Setting the scene: 5 beproefde
handvaten voor lokaal
energiebeleid dat kan scoren

Handvat = hulpmiddel

Scoren = Impact is waar het om draait

W oo



AGENDA

Introductie /
De 5 handvaten: Situering & hoe aanwenden
H1: Hoe een consistent warmte- en renovatiebeleid voeren?

H3: Hoe als lokaal bestuur in gesprek gaan met prOJectontW|kkeIaars om =

de kansen rond warmtenetten te verkennen? [ CQJUJ

H4: Hoe impact maken met jouw lokaal sub5|d|ereglement voor‘
energiebesparende maatregelen? DDU

Bonusmateriaal:

* H6: Hoe prioriteiten distilleren uit de inspiratiekaarten warmtezonering/
renovatiestrategie/...?

* H7: Hoe doelstellingen rond warmte en renovatie voorop stellen?

Afsluiter
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Situering

>Welk probleem willen we verhelpen?
>Willekeur en ad hoc. Beleid vermijden

>Voor wie/ welke situaties te gebruiken?

>Ideaal voor lokale besturen die beginnende stappen in duurzaam warmte- en
renovatiebeleid willen structureren
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Paging 2 van 2

Stappenplan Lokale Warmtestrategie

De Basis: de urgentie, doelen en prioriteiten op scherp zetten|

[0 ot | TR N I S A T S T E L Rl = focus op ontwikkelen warmtenetten

Levensloop Projectopzet:

Detailuitwerking
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Ondersteunende Beleidsinitiatieven:

Energiemakelaarschap / gesprekken aanknopen & draagvlak opbouwen bij
vragers enaanbieders

' Zaaigeld onderzoekinbrengen I I Proposal writing/ fund raising J

Gebiedsontwikkelingen
(residentieel, gemend,
venterreinen, ... )
Gemeentelijke gebouwen en
overig (semijpubliek vastgoed
Vastgoedclusters sociale
huisvesting

Bestaande bedrijventerreinen
—  Wijkrenovatietrajecten

- Prioritaire VME’s

(HOE? In Workshopverband
kaartlagen over elkaar leggen,

Hoe dit
handvat
aanwenden?

| Zakelijke rechten openbaar domein toekennen ]

[ Afstemming ruimtelijke beleid (masterplannen, RUPs, verkavelingsvergunning, omgevingsvergunningen) |

>0 B

I - A O B e A G e T L U e B EE LR = focus renovatie & individuele warmteproductie
;

Hoe gaat dat in zijn Wie of wat kan mij heipen Ben ik tevreden

Eigenvastgoed mee aansluiten |

Reis duurzaam

Waarom energiezuini
(ver)bouwen:

? 7 ? i
verbanden zien en prioriteiten ) (verjbouwen? WETKF (verjbouwen: over die eerste
7 stappen?
Onderst, de Beleidsinitiatieve AT VEEEN
nders eunPTn € Beleldsinitiatieve Ondersteunende Beleidsinitiatieven:
Warmtebeleidsplan ontwikkelen Senshiliseren = Informeren & motiveren I
- Linken met klimaatplan = Huldigen & delen
—o0.b.v. deze warmtestrategie -
- Urgentie, doelen & ambitieniveau en concrete kansen en Een latals g te L Energieadvies ” Energieleningen I
projectgebieden identificeren ertalen inzichten vastleggen —_——
naar reguliere Bouwcode | Leegstandsbeleid | Expo’s & Praktische ontzorging van het
beleidsinitiatieven| Conformiteitsattest demo’s proces (Individu | wijk | VME | ...)
Vertaling naar strategische beleidskaders L Voorbeeldfunctie verduurzamen gemeentelijk 1
" idsplan ruimte, beleidsplan wonen, enz _vastgoed

L Energiepremies :l

r-____.___..—____-—-———.._,__,.,.—-——-—-..___._——___-—..__...——.___--—-—-—--—._.__.._.__.._——__._

—_—— T T e — e ——— — —

U1 € CIN T8 Wat is er nodig om de motor te laten draaien? = inbedden in structuuren strategie uitvoering klimaatplan ;‘
- n?
—r y = i 5 e
& ring & T A % f qf ;e L atie & bt o] I
GD ooo 8 Y ey igenhartiging (e sinerizen) \ \ |‘
"
*  Welke doeistellingen = Wieregisseert dit *  Hoe samenwerken met = Welke zaken moeten we = Wie zijn de sieutel- = Wat is onze bredere } Wat is ons tactisch j Jan I
. gaan we stelien? thema? prov / streekint. 7 nog leren? stkoeholders ? communicatie- e N \ l
3 . . - . " . , . (1j horizon}

T R n N s I T I o N *  Hoe opvoigen, bijsturen Wie is betrokken? +  Waoar subsidies +  Welke experimenten *  Hoe samenwerken met strategie? b,
en rapporteren? Weilke afdeling? aantrekken? opzetten met anderen? elkaar? = Welke communicatie l

T = Wie gaat dit doen? Link kiimaatplan? = Hoe meerdoen met * Welke lessen trekken, =  Noar welke projecten en naar eigen o
s 0 R I E s Op welke viakken kennis beperkte middelen? communiceren? acties streven? medewerkers ? Burgers? t EOcopeatoac * I
bijspijkeren? Bedrijven? | l

(1a3mnd horizon}
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In welke situaties denken aan ruimtelijke instrumenten om warmtenetten te faciliteren

Levenscyclus gebouw

Schaal van
ontwikkeling:

Individueel gebouw

Verkaveling, of
gebiedsontwikkeling
(= meerdere
gebouwen)

Bestaand — IER

voorzien

Zeer Kleine warmtevrager
(wvrg)

(egw of gelijkgesteld )

Klein wvrg
(kleine mgw of gelijkgesteld )

(Middel)grote wvrg

(middelgrote mgw of
gelijkgesteld )

Gebiedsontwikkeling Lage
Densiteit]

(res, gemengd of industrieel)

Gebiedsontwikkeling
Medium/Hoge Densiteit

(res, gemengd of industrieel)

Stedenbouwkundige
verordening

RUP of
verkavelingsvergunning

Bestaand — ketel
aan vervanging

>

Bestaand — geen
werken voorzien

© Transition Stories BV



Ruimtelijke hefbomen en -instrumenten

Planningshefboom Sommige hefbomen Planningsinstrumenten

kunnen op meerdere

instrumenten van _ » , :
. . _~» Ruimtelijke uitvoeringsplannen (RUP) & BPA
toepassing zijn -

_________ / Beleidsplan ruimte/ ruimtelijk structuurplan
Stedenbouwkundig voorschrift (\:\ I ~Stedenbouwkundige Verordening
Onteigening \\::-~\\\ - Omgevingsvergunning

N
Planbaten & planschade \\\ //uOmgevingsvergunning voor een verkaveling
Voorwaarde i

Samenverwerkingsovereenkomst

Stedenbouwkundig voorschrift = i.k.v. warmtenetten
potentieel heel belangrijk!




Inspiratie bij de centrumsteden
| e || e || | DNWEm || EEE

ALGEMENE GEMEENTELIJKE - B |G GeMeENTELLKE STEDENBOUWKUNDIGE
STEDENBOUWKUNDIGE ° o sk ( VERORDENING OP HET BOUWEN,
oo ’ VERKAVELEN EN OP DE BEPLANTINGEN
; VERORDENING = R

Toslichting

Verordenende voorschriften

Cosfinde

| | De Kaaien - Aalst | Gent

Stad Aalst Algemeen Bouwreglement

g':::....ﬁlﬂi.« q

Stedenbouwkundige verordening
van de Stad Gent

Stedenbouwkundige
verordening
hd
®




Overzicht van enkele mogelijke ideeén voor aanpassingen van
stedenbouwkundige verordeningen

Aard van het voorschrift Duiding waarom nuttig?

Voorschriften over de verplichte aansluiting op een Warmtevraag verankeren langs bestaande
warmtenet warmtenetten (indien passend in aansluitpolicy)

Aansluitbaarheid van potentiéle warmtevraag op
toekomstig warmtenetten gaaf houden (indien
passend in aansluitpolicy)

Voorschriften over de verplichte aansluiting op een
collectieve warmteproductie op gebouwniveau

Voorschriften over de verplichte voorziening van een  Warmteuvisie realiseren in die zones waar het
bepaalde energiebron warmtenet geen optie is

Voorschriften met gebiedsafhankelijke bepalingen Warmtezoneringskaart omzetten naar bindende
bepalingen beleid ruimtelijke ordening
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Situering

>Welk probleem willen we verhelpen?
>Lokale besturen die niet goed weten hoe ze vanuit een faciliterende rol de
kansen op een warmtenet kunnen verkennen
>Voor wie/ welke situaties te gebruiken?

>Voor lokale besturen die grotere ontwikkelingen gepland hebben (+100 weh)
of interessante warmtenetclusters hebben geidentificeerd vanuit hun
warmtezoneringskaart.
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Hoe dit handvat aanwenden?

soedontwikkelaars over warmtenetten

Bepaal en laat jouw eigen
macht impliciet blijken -> durf
ze aan te wenden waar nodig.

Ontvouw een proces dat verloopt via
meerdere touch points, creéer niet 1
uniek beslissingsmoment

Objectiveer de kansen en argumenten
voor een warmtenet -> zet in op een
transparante, onafhankelijke screening

Leer actief luisteren naar de
bezorgdheden van een

Bouw geleidelijk aan vertrouwen en een projectontwikkelaar

SITRE (S GEEETEE A LR Gl aiffEs Zet de kracht van herkenbare lokale

voorbeelden in
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Situering

>Welk probleem willen we verhelpen?

>Lokale subsidiereglementen voor energiebesparende maatregelen missen
vaak doel of bereik dit onvoldoende

>Voor wie/ welke situaties te gebruiken?

>Nuttige inzichten voor lokale besturen die overwegen om een lokaal
subsidieregelement voor energiebesparende maatregelen in te voeren of bij
te sturen

W oo



Definitie subsidie

paFinanciéle aansporing
[> van bevolking of van een specifieke [s[e]Jfz{gele]¢

in de door de overheid gewenste richting

>Aan de toekenning worden gekoppeld
pl\Wettelijke/ Decretale [SEHNE
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Criteria om in het achterhoofd te houden bij het subsidieontwerp

@ Beginselen [oJJSalelo]glIl QLN IIdcerespecteerd

Riei: bereikt ze het gewenste doel? <Ol)

: wordt dit doel voor de betrokkenen vlot bereikt? D[>

‘//)l Ielialelal=Ell: ontlokt de subsidie een extra toestroom t.o.v. de situatie zonder

subsidie? = hebben we dit ooit nagevraagd bij onze begunstigen?
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Welk financieel probleem willen we aanpakken met een subsidie?

Rentabiliteitsprobleem oplossen

Cash tekort o P lossen (lening of kapitaalverstrekker)
(subsidie )

I /P © Transition Stories BV

[€]
>

\
L

BENODIGD BESCHIKBRAR
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Voorbeeld (2022): Financié

le aditionaliteit van de subsidies:

TVT kwetsbare
TVT (zn subsidie - Fluvius subsidie TVT kwetsbare Lokale subsidie doelgroepen (incl
Oppervlakte normaal tarief) TVT (zn subsidie - TVT (inc fluvius (kwetsbare doelgroepen (incl (kwetsbare fluvius subsidie )
[m?] Beginsituatie Eindsituatie [jaar] sociaal tarief) [jaar] | Fluvius subsidie | subsidie) [jaar] doelgroepen ) fluvius subsidie ) [jaar] doelgroepen) [jaar]
20 cm glaswol
Hellend Dak: 44 6 cm glaswol (binnenzijde) 13 69 € 176 12 € 462,00 54 88,83 52
14 cm PIR
Plat dak achterbouw: 18 7 cm glaswol (buitenzijde) 32 180 € 72 31 € 189,00 167 36,00 165
metaal profiel PVC-profiel +1,0
Beglazing 13,5 1980 - dubbel glas|HR++ glas 40 208 € 224 39 € 784,00 192 67,50 191
6cm glaswol in
Muurisolatie 60 lege spouwmuur |spouw gespoten 2 11 € 300 2 € 540,00 6 120,00 5
vloer op volle geisoleerde vloer
Vloerisolatie 81 grond op volle grond 56 293 € 486 55 € 729,00 282 162,00 279
> Maken de lokale premiebedragen een significant verschil te maken in het oplossen van
het probleem
> Ofwel bedragen verhogen? situatieschets
Rijwoning
> Ofwel regeling schrappen? Gevelbreedte vooraan: 7 N
Woningdiepte (zonder achterbouw) 9 m
1 bouwlaag + hellend dak
Diepte Achterbouw: 6 m
. . . . Breedte achterbouw: 3 m
> Is een premie onderscheidend t.o.v. van Fluvius of de VIaO om zo eigen accenten te Hoofdverwarming gasketel op radiatoren
kunnen |eggen? Beglaasde oppervlakte 13,5 m?
Lokale premies Hamont- Achel: MAX
Superisolerende beglazing 5 €/m? 125
Dakisolatie: 2 €/m? 240
> Hoe verhoudt de administratieve kost zich tot het premiebedrag / besparing Muurisolatie: 2 gm 267
Vloerisolatie: 2 €/m? 267

> (a rato €60 / uur)
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Afhandelingstraject inkomende communicatie

Onbewust Bewust

SYSTEEM 1 Q ° SYSTEEM 2
Rationeel denken

Intuitie, instinctief

Automatisch, snel, zonder inspanning Op aanvraag, langzaam
Stuurt suggesties naar systeem 2 Verandert suggesties in overtuigingen
Richtingverloop cognitieve afhandeling _
Bewust in
Inkomende overweging
Impuls | nemen
Onbewust Onbewust Default Bewust niet in |
negeren afhandelen overweging nemenl
Onopvallende ‘t zal wel weer reclame zijn... Afweging gebaseerd op I
boodschap foutieve kennis I
|

Belangrijk om doelpubliek te segmenteren op technisch en/ of socio-economisch vlak



Doelgroepsegment Foto

onge gezinnen met
(energieverslindend) met
eengezinswoning

s

Lege-nest koppels (50j-65j)
in jaren ‘80-'90
eengezinswoning

Advies om communicatie hierop te

focussen

- Voldoende grote groep

- Voldoende nood

- Reéle beslissingsmacht &
draagkracht

Noodkoper met

eengezinswoningj

Status quo eigenaars-
bewoners (35j-55j) zonder

Op welke doelgroepen
de communicatie-acties
focussen? bl

renovatieambitie)

appartementencomplexen
met 1 eigenaar of

o]eJ{=l[Si @ focus op bepaalde Ovidere eigsnaars,
doelgroepen sluit niet uit dat andere L PReE a0 T

eengezinswoning;
doelgroepen wel gewoon kunnen

deelnemen a.d. renovatiebegeleiding! Huurders

eengezinswoning(op de
private markt)

Overtuigde
energiebespaarders in een
eengezinswoning




Technische focusmaatregelen om doelgroepen aan te spreken

Stookolie uitfaseren
naar (hybride-)WP

Aanbrengen binnen/
buitenmuurisolatie

Na-isoleren van daken
& vloeren

Na-isolatie lege Vervanging gasketel
spouwmuren door Warmtepomp

eengezinswoning, ope
bouwvorm

eengezinswoning, 1291
halfopen bouwvorm

eengezinswoning,
gesloten bouwvorm
eengezinswoning,

meergezinswoning, <5 I
woongelegenheden

andere bouwvorm

onbekend | voor 1946 | 1946-1970 | 1971-1990 | 1991-2010 na 2010

53 5189 8900 6915 4976 1753
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https://renovatieadvies.hasselt.be/

“De laatste kinderen zijn uit
huis of de eerste
kleinkinderen al in huis?

Ontdek via de
renovatiecoach hoe je jouw &
woning levensloopbestendig |

/

én energiezuinig kan maken

\ - %
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Afsluit

>Wat nemen we mee?
>Nog een laatste vraag?
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B()n usmate riaal Hoe dit bonusmateriaal afhalen:
' ' . >Stap 1: Surf naar
Extra materiaal beschikbaar: www.transitionstories.thehuddle. nl/login OF

scah de code

>Handvat 7: Hoe doelstellingen rond [>Stap 2: Maak een account aan

warmte en renovatie vooropstellen? [>Stap 3: Ga naar het Board 'Nieuws' naar

: : bericht ‘7 Praktische handvaten voor lokaal
>Handige doelstellingen excel % warmtebeleid
>(link met verkiezingen 2024) ) 8

>Handvat 6: Hoe prioriteiten distilleren uit
inspiratiekaarten?
> (link met verkiezingen 2024)
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